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Gefiihlsiiberschwang:
Zum Ersten, zum Zwei-
ten, zum Dritten

Auktionen

Nicht zu Uberbleten

Ein Klick mit der Maus. Noch einer. Dann reiBt man

jubelnd die Arme hoch, ein Schnéppchen ist ersteigert.
So weit die Ebay-Wirklichkeit. Im Auktionshaus Meyer
in St. Georg beherrscht man dagegen seine Emotionen

_TEXT: Anne Otto
_FoToOSs: Jochen Schmadtke

»Das ist ja niederschmetternd®, bellt Auktio-
nator Michael Meyer, schaut beleidigt in die
Runde der Bieter. Dem 62-Jihrigen ist die
halbironische Miene zum zweiten Gesicht
geworden. Gerade mal zwanzig Euro wurden
fiir ein massives, altmodisches Goldarmband
geboten. ,Fiinfzig®, schreit ein dicker Hind-
ler aus der letzten Reihe mit einer Stim-

me wie Blitz und Donner. ,Miihsam nihrt
sich das Eichhérnchen®, murmelt Meyer
und schwingt den hélzernen Auktionsham-
mer durch die Luft. ,Zum Ersten, Zweiten
und Dritten.“ Meyer schligt zu. Der dicke
Hindler macht keinen Mucks. ,,Ein Schnipp-
chen®, fliistert einer der Stammbieter, ein
Secondhandladenbesitzer, in den tiberfiillten
Kellerraum.

Ein Gehilfe des Auktionators zeigt eine
weitere Goldkette durch die Reihen, die er
kunstvoll auf seine Hand drapiert hat. ,Ein
schénes Collier®, schnurrt Meyer. Das Pu-
blikum reckt die Hilse. Die ernsthaft inter-
essierten Bieter haben sich die Stiicke aller-
dings schon vorher angesehen, rascheln mit
ihren Listen, gucken, welche Hochstgebo-
te sie fiir das Stiick notiert haben. Eine Frau
im beigen Mantel ersteht die Kette fiir 200
Euro. Und schon geht es weiter. Der Tag ist
lang und alles muss raus.

Auf dem Hof parken die recht luxurié-
sen Autos der bietwilligen Besucher. Die drei Stockwerke des Auktionshau-
ses sind bis zum Rand vollgestopft mit verschnérkelten Sofas, Kiichenschrin-
ken, Restaurantgeschirr, Hafenbildern und Briefmarken. Die meisten Sachen
stammen aus Insolvenzen, einige aus Haushaltsauflésungen. Im Erdgeschoss
stehen die Reste eines Pleite gegangenen Schuhgeschiftes. Uber hundert
Kartons mit grellbunten Schuhen stapeln sich in den Regalen. ,,Das sind al-
lerdings Sachen, die schon drei Mal durchs Sieb gefallen sind“, warnt Sven

Auktionshaus Meyer: Die meisten Bieter kennen ihre Grenzen

wma  Meyer, einer der beiden S6hne des Hauses.
Der 39-Jihrige ist so grof3, dass er all die
aufgetiirmten Dinge iiberragt, trigt einen
gut sitzenden Anzug und wirkt aufgerdumt.
Seine Stammkunden, Hindler, aber auch
viele Privatleute, kennt er mit Namen. Oft
seien es Spielernaturen, riumt Meyer juni-
or ein. Aber die allermeisten kennen ihre
Grenzen, setzen sich konkrete Limits. Wenn
sie ihr Herz aber an ausgefallene Einzel-
stiicke gehdngt haben, geben Bieter trotz-
dem schnell mehr aus als geplant.

Bei der Versteigerung eines schlanken
Bronzepferdes tiberschlagen sich die Gemii-
ter. Der Preis schnellt im Gewirr der Stim-
men hoch, eine Welle der Gier schwappt
durch den Raum. Fiir 800 Euro geht das
Pferd an einen wohlhabend wirkenden, jun-
gen Mann. Der Auktionator selbst hat ein
neutrales Verhiltnis zu den Gegenstinden.
Es wire undenkbar, etwas davon zu erstei-
gern, erklirt Sven Meyer. Die Aufgabe des
Auktionators: Mit den Sachen moglichst
viel Geld zu machen, damit die Glaubiger
bezahlt werden kénnen. Der Gewinn fiir
die Meyers: 15 Prozent, die auf die gebotene
Summe draufgeschlagen werden.

»Wenn man etwas besonders schén fin-
det, neigt man schon dazu, es etwas teurer
zu machen®, gibt Sven Meyer zu. Aber sei-
ne Emotionen bewegten sich ansonsten auf
einem professionellen Level. Auch was die
Pleite gegangenen Geschiftsleute angeht,
die manchmal zu den Auktionen kom-
men, um aus der Konkursmasse Familien-
bilder oder andere Erinnerungsstiicke zu-
riickzuersteigern. ,Da darf man sich nicht
reinhidngen®, erklirt Meyer. Glaubwiirdig
— schlielich wurde er in den Job hineinge-
boren. Sein Grofivater Walter hat 1946 mit
Auktionen angefangen. 1966 {ibernahm der
Sohn Michael das Haus. Sie haben sich ver-
grofert mit den Jahren. In schlechten Zei-
ten gibe es natiirlich viel mehr Auktionen
abzuwickeln, aber die Kaufkraft lasse nach. Auch heute sind nicht nur zah-
lungskriftige Bieter im Publikum. Eine Klasse angehender Rechtsanwalts-
gehilfinnen macht eine Exkursion. Sie haben das Auktionshaus aufgesucht,
erklart die 24-jahrige Saskia Littig frohlich, weil sie sich angucken wollen,
wo Insolvenzverfahren enden.

Auktionshaus Meyer: Woltmannstrafle 27-29, Telefon 23 85 68 60; Auktionen: Ab dem 14. Januar
2004 alle vierzehn Tage mittwochs ab 10 Uhr. Besichtigung immer am Dienstag vorher von 15-18 Uhr



